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JEDENGUI « La meilleure facon de consommer
les fruits »
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Historigue

Fatoumata Titine CISSOKO, diplomée en comptabilité et
gestion en 2012. fille d’entrepreneurs et passionnée
d'agriculture depuis son enfance.

Aprées quelques années dans la gestion de l’exploitation
familiale, elle réalise les pertes post récoltes enregistrées
par les producteurs locaux de la zone estimées a plus de
40% de la production totale de fruits, ce qui constitue une
énorme perte financiere pour les producteurs.

FATOU ET KADIJA Entreprise est créée en 2014. C’est
une entreprise de transformation agroalimentaire tout
d'abord pour pouvoir réduire les énormes pertes
agricoles mais aussi pour pouvoir apporter une valeur
aux produits agricoles guinéens.

Elle participe a la vulgarisation des technologies de sechage
introduites par ’Université de Californie DAVIS, USAID
Winrock International et le PPAAO de la Banque Mondiale
pour la réduction des pertes post récoles
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Unité semi-industrielle de séchage
Unité artisanale de sechage
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Unite artisanale de jus en bouteille
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Vision ..
Mission

Objectifs




Collaboration avec leg producteurs

Etant inscrit dans la logique de contribuer a la réduction des pertes des planteurs fruitié;‘l
Initié: )
- La création de coopératives de femmes |
- L’achat groupés des excédants de production des membres de la Fédération des Planteur
Fruit de la Basse Guinée (FEPAF-BG) (plus de 1000 planteurs) |
- L’appui conseil aux planteurs de la zone pour la commercialisation de leur fruits

Achatau niveaux des planteurs de fruits 2022
Fournisseurs : +70 petits producteurs
A e 200 tonnes d'ananas
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* 500 tonnes d’'ananas
° 1000 tonnes de mangue
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Commercialisation Z 9

Nos clients principaux

Marché national 93% Marché Internatio

Hotel / Restaurant 40% Sénégal 5%
- Boutique / Superette 30% Mali 1%
PARTOTARE o Particuliers 23% Maroc1%
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Nosg pergpective de vente 2023 - 20

Produire 5 a 10 tonnes de fruits sechés et 25 000 litre de j
par an

Exporter au moins 40% de fruits séchés par an vers les pays @
et d’Europe

Leg Contraintes

La capacité faible de production: pour pouvoir toucher un plu

Le controle qualité et la certification des produits: pour po
fruits séchés

L’accés aux emballages de qualité a un prix
Le manque d’appuis financiers des institutions




Satisfaction et remerciements

* La reconnaissance et la confiance des producteurs fruitiers pour ma
part1c1patlon a ’amélioration de leur revenu et la réduction de leur
perte post récolte

» La satisfaction personnelle pour [’atteinte des objectifs que nous

nous sommes fixés a |’horizon 2025 malgreé les multiples crises qu’on

a traverse, la constance dans le secteur et surtout le dynamisme et
la motivation de mon equipe

* La confiance des partenaires techniques: Formation du personnel,
développement des outils de gestion, participation aux foires et
expositions

~+ Le développement de notre part de marché: la participation aux
foires et expositions, |’ouverture de nouveaux marchés nationaux et
internationaux

Merci de votre aimable attention
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