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Frying Pan Productions, la maison des thés DRAW, est une entreprise 

manufacturière qui se consacre à la création d'aliments, de produits 

ménagers et d'intrants agricoles dérivés d'ingrédients naturels locaux.

Notre première ligne de produits à être mise en rayon est le thé DRAW.

Draw est une gamme de thés instantanés au gingembre en poudre. 90 % des 

ingrédients utilisés dans DRAW sont cultivés dans la ferme de Frying Pan 

Productions ou proviennent d'agriculteurs locaux.

Tous les ingrédients de DRAW sont naturels et sans conservateurs chimiques 

ajoutés.

Le marché local dominicain a bien réagi à nos thés et nous avons commencé 

à nous développer au niveau régional.

Qui sommes-nous ?



Partenaires 

locaux 

(intrants)

~Agriculteurs

-Détaillants

(Ventes)

-Supermarchés

-Les 

bonimenteurs

-Individus

-Fonctionnaires 

(salons, cadeaux, 

etc.)

Qui sont nos partenaires commerciaux ?

Partenaires 

régionaux 

(intrants)

-Emballage de 

marque

(Ventes)

-Supermarchés

-Magasins 

d'alimentation 

saine

Partenaires 

internationaux 

(intrants)

-Fournisseurs de 

machines et 

d'équipements

Marchandises de 

marque

(Ventes)

-Individus



Défis :

Fréquence et disponibilité des routes maritimes

Coût élevé du transport maritime

Manque d'investissement du secteur public dans la 

modernisation/restauration des processus et des infrastructures 

des services postaux/portuaires nationaux et régionaux

La petite taille de pays comme la Dominique permet aux fabricants 

d'être considérés comme des boutiques ou de réaliser une 

production à grande échelle.



Défis :

Formation des employés chargés du merchandising/ 

Perception négative des produits locaux

Manque d'accès à des moyens financiers adéquats

Manque d'accès à un mentorat/soutien commercial 

adéquat pour l'établissement de partenaires 

commerciaux

Inspection douanière des produits



Opportunités :

E-commerce

 Fidélisation des pays

Le produit crée des marchés externes de 

manière organique



Partenaires 

locaux 

(intrants)

~Agriculteurs

-Détaillants

(Ventes)

-Supermarchés

-Les 

bonimenteurs

-Individus

-Fonctionnaires du 

gouvernement 

(salons, cadeaux, 

etc.)

Qui peuvent être nos partenaires commerciaux ?

Partenaires 

régionaux 

(intrants)

-Emballage de 

marque

(Ventes)

-Individus

-Supermarchés(>)

-Magasins d'alimentation 

naturelle(>)

Partenaires 

internationaux 

(intrants)

-Fournisseurs de 

machines et 

d'équipements

Marchandises de 

marque

(Ventes)

-Individus(>)

-Supermarchés

-Magasins d'alimentation 

saine



CONTACTEZ-NOUS :

WWW.DRAWTEAS.COM

contact@DRAWTEAS.COM 

nadjao.thomas@gmail.com

Instagram : @thedrawteas 

Facebook:@thedrawteas 

1-767-295-0869

http://WWW.DRAWTEAS.COM/
mailto:nadjao.thomas@gmail.com
mailto:nadjao.thomas@gmail.com


Merci

Cet évènement a été organisée dans le cadre du programme Fit For Market+ mis en œuvre par le COLEAD 
dans le cadre de la Coopération au Développement entre l’Organisation des États d’Afrique, des Caraïbes et 

du Pacifique (OEACP), et l’Union européenne (UE). 

Cette publication a été produite avec le soutien financier de l’UE et de l’OEACP. Son contenu relève de la 
seule responsabilité du COLEAD et ne peut en aucun cas être considéré comme reflétant la position de l’UE 

ou de l’OEACP.
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