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Modelo de negocio

Modelo B2B (empresa a empresa)
* Estabilidad del mercado (ingresos
recurrentes)

e Previsibilidad del mercado
* Venta al por mayor = menores costes de
explotacion
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Urpura
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Productos

e Espuma de mar salvaje oro
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Oportunidades de mercado

Estados Unidos acapara el 75% del mercado
mundial de espuma de mar

Los aranceles al comercio minorista en EE.UU.
aumentaran un 14% en 2021

Aumento del numero de veganos

Los pacientes buscan otras fuentes de

medicacion I I I I I
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Aficionados a la salud y al fitness v

Mercados

e Supermercados

* Hoteles

 Escuelas y hospitales
 Polideportivo
 Tiendas de salud




Relaciones

Agricultores
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Hey Mama
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Supermercados Agroprocesadores

k) Consumidores




Ventaja competitiva

Embalaje atractivo

A partir de ahi

Brindo por ello.
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¢Y ahora qué?

* Renovar el espacio
« Equipamiento y envasado

« Comercio electronico

» EXportar

« Introduccion de un nuevo

producto
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