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Modelo de negocio

Modelo B2B (empresa a empresa)
• Estabilidad del mercado (ingresos 

recurrentes) 
• Previsibilidad del mercado
• Venta al por mayor = menores costes de 

explotación



Productos

Espuma de mar salvaje púrpura

Espuma de mar salvaje oro



Oportunidades de mercado
• Estados Unidos acapara el 75% del mercado 

mundial de espuma de mar
• Los aranceles al comercio minorista en EE.UU. 

aumentarán un 14% en 2021
• Aumento del número de veganos
• Los pacientes buscan otras fuentes de 

medicación
• Aficionados a la salud y al fitness

Mercados
• Supermercados
• Hoteles
• Escuelas y hospitales
• Polideportivo
• Tiendas de salud



Hey Mama

Agroprocesadores

Consumidores

Supermercados

Agricultores

Relaciones



A partir de ahí

Brindo por ello.

Embalaje atractivo

Ventaja competitiva :



¿Y ahora qué?

• Renovar el espacio

• Equipamiento y envasado

• Comercio electrónico

• Exportar

• Introducción de un nuevo 

producto



Fin



Gracias

El evento cuenta con el apoyo de lo programa Fit For Market Plus, ejecutados por COLEAD 
en el marco de la Cooperación al Desarrollo entre la Organización de Estados de África, el 

Caribe y el Pacífico (OEACP) y la Unión Europea (UE).

Esta publicación ha sido elaborada con el apoyo financiero de la UE y la OEACP. El 
contenido es responsabilidad exclusiva de COLEAD y en ningún caso debe considerarse 

que refleja las opiniones de la UE o de la OEACP.
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