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VARROSS NV

Impulsar las cadenas de valor transfronterizas en el sector agroalimentario del Caribe

Suministro, transformacion y exportacion de productos carnicos de calidad
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Acerca de Varross Varross NV

e  Ubicacién: Paramaribo, Surinam.

e Forma parte del holding Rossignol y abarca toda la cadena de
valor de la carne (cria, transformacion, exportacion).

e Explota el principal matadero de cerdos de Surinam y una
moderna planta de procesamiento de carne.

e Especializada en cortes frescos y productos de valor
anadido (por ejemplo, salchichas, embutidos).

e  Objetivo: garantizar una produccion efficiente y de alta
calidad al tiempo que se expande a los mercados
internacionales.



https://docs.google.com/file/d/1EY-4FkHglcNzgUTAnjzDPOwYRhBFrIu7/preview

Abastecimiento de materias primas y retos

e Importacion de materias primas (pollo, ternera, cortes de cerdo, especias, envases) para
mantener altos niveles de calidad.

e Razones para abastecerse en el extranjero :
1. Calidad,
2. Lista de precios,
3. Disponibilidad,
4. y coherencia.

e Los retos del comercio transfronterizo :
1.  Logistica (por ejemplo, retrasos, cargas inferiores a los contenedores).
2. Certificados sanitarios y cumplimiento de la normativa.

e El objetivo es satisfacer la demanda de produccion y seguir siendo competitivos en el mercado
local.



Transformacion, valor anadido y
certificacion

Transformacion de materias primas locales e importadas en
cortes frescos y productos de valor anadido.

e Se hace hincapié en la calidad, la efficienciay el cumplimiento de
las normas internacionales.

e Certificaciones: ISO 22000:2018

e Comofomenta el comercio transfronterizo: garantiza el acceso al
mercado y crea un clima de confianza con los clientes
internacionales.

e Prioridad: anadir valor manteniendo la maxima calidad.
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Expansion en los mercados regionales

e Mercados destinatarios: paises de la CARICOM.

e  Etapas de expansion :

o  Optimizar el envasado, la coherenciay la calidad de la
venta al por menor.

o  Establecer contactos con empresas de los mercados
objetivo.

e  Oportunidades: Aprovechar los acuerdos y asociaciones comerciales
regionales.

e Retos : Logistica, reglamentacion y competencia de las importaciones.




Conclusion

e Mensaje clave: Varross es la empresa lider de Surinam en la industria carnica, centrada en la calidad, la
efficienciay el crecimiento internacional.

e Los retos: Logistica, normativa y volumen.
e  Oportunidades: Expansion a mercados caribeos, optimizacion de procesos y asociaciones.

e Vision de futuro: reforzar las cadenas de valor regionales y aumentar las exportaciones.
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