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MISIÓN

Despliegue a escala mundial de 
tecnologías pertinentes y 
accesibles, en colaboración con 
organizaciones multilaterales, 
gobiernos y empresas impulsoras 
del impacto.

VISIÓN

Economías digitales sostenibles 
y autogestionadas en los 
pequeños Estados insulares en 
desarrollo.

Public Good Studio (PGS) es un galardonado 
estudio de emprendimiento caribeño, 
comprometido con el cambio para el bien en 
los Pequeños Estados Insulares en Desarrollo 
a través del diseño y la tecnología 
pertinentes.



Cómo hemos 
llegado 
hasta aquí
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para los pequeños 
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Trinidad

● Infraestructura ejemplar 
de datos y seguimiento de 
las explotaciones

● Negocio impulsado 
principalmente por 
intermediarios y 
centralizado en mercados 
mayoristas apoyados por 
el gobierno

● Dependencia de las 
importaciones para 
algunos productos básicos

● Algunas relaciones de 
importación son más 
sostenibles que otras

● Bajo coste de fabricación

Dominica

● Excepcional potencial de 
capacidad de crecimiento

● La agricultura está 
culturalmente arraigada

● El Gobierno participa 
como consolidador a 
través de DEXIA

● Alto riesgo climático
● Envejecimiento de la 

población agrícola

San Vicente

● El coste de producción 
más bajo

● Alrededor del 60% de la 
producción se exporta a 
Trinidad y Tobago

● El mercado de raíces y 
tubérculos está 
controlado principalmente 
por un puñado de 
intermediarios 
trinitenses.

● Fuente importante de 
eddoes, jengibre, dasheen 
y tannia de Trinidad y 
Tobago

Realidades regionales



1. Datos no ideales
2. Dependencia de importaciones de 

alto coste
3. Compromiso limitado de la industria

Problemas comunes



¿Cómo solucionarlo?

1. Cerrar las brechas de datos
2. Ir al encuentro de los usuarios
3. Ensuciarse, empezar a correr
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Farmer Sign up.mov

http://drive.google.com/file/d/1jXDy2I3-mL1eBhChQDptjVrdJl-YEsod/view


Farmer - Update your crops.mov

http://drive.google.com/file/d/1FFsS3xcjLARMzNLzxNszPpUMZ6xFGHSx/view


Whatsapp Order Management Farmer.mov

http://drive.google.com/file/d/1IXUWUW7tB0R2qCFnfX7TjE41Yd_vvtDW/view






¿Qué hemos aprendido?

Compradores

1. El precio de mercado 
importa, pero la coherencia 
importa más

2. La mala calidad puede ser 
un problema crucial

3. Gestionar varios 
agricultores no es lo ideal

4. Depender de intermediarios

Agricultores

1. El precio de mercado 
dicta las pautas de 
negociación

2. Las lagunas de 
transparencia del 
mercado se cierran 
compartiendo datos 

3. El dinero es el rey, 
pero la comodidad es 
principesca



Lo hicimos con 
mucha ayuda
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COMPRA

PRECIO DE 
MERCADO T&T

VENTAS DE 
DASHEEN



¿Cuál es la diferencia?

1. Trabajar con el mercado, no un ideal
2. Transacciones sin efectivo para los 

agricultores
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¿Qué no es diferente?

1. Esta es una industria que hace sus cosas. 
Tenemos que respetar eso

2. El efectivo sigue siendo el rey, pero la 
comodidad es principesca



Desafíos:

1. La agricultura caribeña tiene problemas 
heredados: MSF, BNA, otras siglas

2. La agricultura es un sector de primera línea: 
riesgo climático, riesgo financiero, 
inclusión financiera

3. Las personas son personas, los errores 
ocurren
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Aquí hay algo que no es 
un reto: conseguir que 
los agricultores 
utilicen la tecnología.



Hasta ahora

Más de 50.000 dólares 
entregados a 30 agricultores 
desde octubre de 2024



Hasta ahora:

Incorporación sin fricciones a los pagos 
sin efectivo

Los agricultores pagan un 8% más que el 
precio de mercado



Todo proyecto de 
software es un proyecto 
de personas.



Gracias.



Gracias

El evento cuenta con el apoyo de lo programa Fit For Market Plus, ejecutados por 
COLEAD en el marco de la Cooperación al Desarrollo entre la Organización de Estados 

de África, el Caribe y el Pacífico (OEACP) y la Unión Europea (UE).

Esta publicación ha sido elaborada con el apoyo financiero de la UE y la OEACP. El 
contenido es responsabilidad exclusiva de COLEAD y en ningún caso debe considerarse 

que refleja las opiniones de la UE o de la OEACP.
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