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Il s'agit d'une plateforme régionale virtuelle d'informations et de renseignements 
commerciaux gérée par la SIECA. 

• Elle constitue le plus grand annuaire commercial virtuel d'Amérique centrale

• Elle favorise le commerce au sein de l'Amérique centrale et avec d'autres marchés.

• Elle a un impact direct et positif sur l'économie de la population

REDCA - CATN (Réseau commercial centraméricain)  
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Réseau commercial d'Amérique centrale (CATN)  

Une fois inscrit sur le CATN, vous pourrez
• Créer et développer des réseaux commerciaux tout en réduisant les coûts et

en comblant les distances
• Participer à des salons professionnels virtuels
• Rester informé des événements liés aux affaires et au commerce
• Accéder à des informations et analyses économiques et commerciales

+ 31 000
Entreprises enregistrées

+ 14 000
Réunions d'affaires organisées

43
Salons professionnels virtuels organisés

+ 300 millions de dollars américains 
Montant estimé des transactions commerciales prévues
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Comment s'inscrire sur CATN 

1. Rendez-vous sur : 

https://www.redca.sieca.int/

https://www.redca.sieca.int/
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1. Vous aurez l'occasion d'interagir avec des entreprises d'Amérique centrale, d'Amérique du Sud, 
d'Amérique du Nord, d'Europe et d'Asie.

2. Vous pourrez choisir les entreprises avec lesquelles vous souhaitez organiser une réunion.

3. Vous pouvez planifier autant de rendez-vous que vous le souhaitez, en fonction de la 
disponibilité de l'événement de mise en relation commerciale virtuelle et des entreprises 

participantes.

4. Vous tiendrez des vidéoconférences avec vos homologues sélectionnés, partagerez votre écran 
et utiliserez une fonction de chat qui vous permettra de joindre des documents.

5. Vous élargirez gratuitement votre réseau professionnel tout en comblant les distances.

6. Vous trouverez des partenaires commerciaux potentiels avec lesquels conclure des accords.

Avantages des salons professionnels virtuels
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Participez à notre prochain salon professionnel virtuel !

Une fois inscrit sur CATN, cliquez sur l'icône « Salon professionnel virtuel » 
pour voir les salons actuellement disponibles.

Vous devrez demander à participer en cliquant sur : 
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Nous sommes là pour vous aider

1. Un spécialiste commercial sera à votre disposition pour répondre à vos questions,
vous guider et vous aider à remplir votre profil et vos formulaires

2. Vous recevrez des conseils sur la meilleure façon de présenter votre entreprise et
ses catalogues de produits ou de services

3. Un spécialiste commercial vous aidera à organiser votre programme de rendez-
vous avant l'événement de mise en relation commerciale virtuelle

4. Si vous avez besoin d'une assistance linguistique en anglais pendant les réunions
d'affaires, l'équipe technique vous accompagnera et vous fournira des services
d'interprétation si nécessaire.
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www.sieca.int
@sgsieca
@sg_sieca
/SG_SIECA
SG_SIECA
SG_SIECA

Contribuyendo a la consecución
de los ODS para nuestras futuras generaciones

Nous espérons vous voir à notre prochain 

salon professionnel virtuel des Caraïbes !

#ProudlySIECA



Merci

Cet évènement a été organisée dans le cadre du programme Fit For Market+ mis en œuvre par le COLEAD 
dans le cadre de la Coopération au Développement entre l’Organisation des États d’Afrique, des Caraïbes 

et du Pacifique (OEACP), et l’Union européenne (UE). 

Cette publication a été produite avec le soutien financier de l’UE et de l’OEACP. Son contenu relève de la 
seule responsabilité du COLEAD et ne peut en aucun cas être considéré comme reflétant la position de l’UE 

ou de l’OEACP.
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