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Bevon Chadel Charles — Fundadora

Bevon Chadel Charles es una emprendedora e innovadora agricola de Granada que impulsa
la agricultura sostenible y el crecimiento econdmico inclusivo. Como fundadora y directora
ejecutiva de Akata Farms, combina practicas climaticamente inteligentes, herramientas
digitales y gestion de la tierra para empoderar a los agricultores y fortalecer las economias
rurales. Desarrollé AkataGrow, una plataforma que ayuda a los agricultores a realizar un
seguimiento y mejorar sus operaciones, al tiempo que amplia el acceso a la financiacion.
Con experiencia en negocios internacionales, inteligencia artificial y sostenibilidad, su
trabajo tiende un puente entre la agricultura y la innovaciéon. Mas alla de los negocios,
Bevon aboga por el liderazgo juvenil, la igualdad de género y la resiliencia climatica, y
representa a Granada en varias redes regionales e internacionales.
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https://www.facebook.com/Farmsforthefuture/

CONTEXTO

Akata Farms fue fundada en 2016 por Bevon Chadel
Charles, un agricultor de segunda generacion e
innovador en el sector agricola. La explotacién cuenta
con varias ubicaciones fértiles, entre las que se
incluye una de las primeras plantaciones de cacao de
la isla. Partiendo de este legado, Akata Farms se ha
convertido en una granja modelo moderna y
autosostenible que integra los conocimientos
tradicionales con la innovaciéon. La empresa se fundo
con un objetivo claro: transformar la agricultura en
Granada y en el Caribe en general mediante la
introduccién de sistemas agricolas estructurados,
basados en datos y resilientes al clima.

Mision: Producir alimentos seguros, asequibles y de
alta calidad mediante practicas agricolas sostenibles
y climaticamente inteligentes.

Vision:  Construir  un  ecosistema  agricola
autosuficiente e innovador que fortalezca las
economias rurales, empodere a los agricultores y
conecte la agricultura con el turismo y los mercados
globales.

La empresa se cred en respuesta a la necesidad de un
sector agricola mas resiliente y eficiente en el Caribe,
donde los altos niveles de importacion de alimentos
coexisten con una inversidon insuficiente en la
agricultura local. Akata Farms se posiciona como una
empresa agroindustrial impulsada por la innovacién
gue tiende puentes entre la agricultura, la tecnologia
y el turismo, al tiempo que promueve un crecimiento
econdémico inclusivo.

La empresa mantiene solidas relaciones con los
agricultores y las comunidades rurales mediante el
intercambio de conocimientos, la promocién de una
gestion agricola estructurada y la introduccion de
herramientas  digitales como su plataforma
AkataGrow. También colabora con socios de
desarrollo, instituciones  de  formacidon vy
organizaciones de financiacion para reforzar su
capacidad y ampliar su impacto. Ademas, la empresa
estd estableciendo vinculos con los sectores turistico
y alimentario, especialmente a través de conceptos
«de la granja a la mesa» e iniciativas de agroturismo.

PRODUCTOS Y MERCADOS

Akata Farms produce una amplia gama de productos
agricolas frescos, entre los que se incluyen cultivos de
ciclo corto, hortalizas, frutas y, cada vez mas, ganado
y aves de corral. La granja hace hincapié en el uso de
métodos de produccién seguros y saludables,
evitando insumos nocivos y centrandose en la
sostenibilidad. Ademas de los productos frescos, la
empresa tiene como objetivo desarrollar productos
de valor anadido derivados de su produccion
agricola, como aceites y salsas.

El mercado principal de Akata Farms es el mercado
local de Granada, donde contribuye a mejorar el
acceso a alimentos frescos y asequibles. Al mismo

tiempo, la empresa estd explorando activamente
oportunidades en el sector turistico, incluyendo el
suministro a negocios de hosteleria y el desarrollo de
experiencias en la granja.

Mas alla de la produccién, la empresa ofrece
servicios relacionados con la implantacion de la
agricultura sostenible, la gestion de la tierra, la
formacion, los productos digitales y la innovacién
agricola. También esta desarrollando soluciones
clave de agricultura digital a través de su plataforma
AkataGrow, que ayuda a los agricultores a realizar un
seguimiento de las operaciones y a mejorar la
eficiencia.
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INTRODUCING

AkataGrow is a digital farm management
platform that helps farmers plan, track,
manage and grow their farms —

and them to the fi

they need to scale.

Lack of data makes it
hard to measure profit

and plan

AKATAGROW IS THE BRIDGE
FROM FARM TO BANK.

We help farmers become organized,
bankable and investment-ready.
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Desde su creacién, Akata Farms ha alcanzado varios
hitos importantes en los &ambitos financiero,
tecnolégico y de desarrollo de capacidades. la
empresa ha conseguido acceder con éxito a
subvenciones y oportunidades de inversion, entre las
que se incluyen fondos de ayuda por la COVID-19 y
programas dirigidos a mujeres emprendedoras. Estos
recursos han permitido la instalacién de sistemas de
riego y el fortalecimiento de las operaciones
agricolas.

Una innovacion clave del negocio es el desarrollo de
AkataGrow, una plataforma digital disefiada para
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ayudar a los agricultores a realizar un seguimiento de
su produccion, mejorar la toma de decisiones y
facilitar su acceso a la financiacidn. Esto refleja el
enfoque mas amplio de la empresa de integrar la
tecnologia en la agricultura para aumentar la
eficiencia y la resiliencia.

Akata Farms también ha realizado importantes
inversiones en el desarrollo de competencias,
participando en programas de formacion regionales e
internacionales centrados en la sostenibilidad, la
elaboracion de modelos de negocio y la resiliencia
climatica. Estas experiencias han ayudado a la
empresa a pasar de un modelo agricola tradicional a
un negocio agricola estructurado y basado en datos.




La empresa tiene ambiciosos planes de expansion,
entre los que se incluye la ampliacion de sus
operaciones para hacer frente a las importaciones
regionales. La empresa espera adquirir entre 100 y
aproximadamente 1300 acres en el Caribe. Esta
expansion incluird el desarrollo de explotaciones
avicolas y ganaderas a gran escala, asi como sistemas
de produccion de cultivos diversificados en entornos

protegidos, todo ello en consonancia con su objetivo
de alcanzar la autosuficiencia total.

Para respaldar este crecimiento, Akata Farms necesita
apoyo técnico adicional, que incluya tecnologias
agricolas avanzadas y sistemas poscosecha, asi como
una financiacién paciente y flexible que refleje las
realidades de la produccion agricola. Unos marcos
normativos favorables y el desarrollo continuo de
capacidades también seran fundamentales para
garantizar su éxito a largo plazo.

FACTORES DE EXITO Y LECCIONES APRENDIDAS

El éxito de Akata Farms puede atribuirse a un
liderazgo solido, una visién clara y un compromiso
con la innovacién y la sostenibilidad. El hecho de que
la empresa se centrara desde el principio en
formalizar sus operaciones mediante el registro legal,
el mantenimiento de registros y la disciplina financiera
ha sido esencial para generar credibilidad y acceder a
oportunidades de financiacion.

Una de las lecciones clave aprendidas es la
importancia de la documentacion y de las practicas
empresariales estructuradas. El mantenimiento de
registros precisos ha permitido a la empresa
demostrar su rendimiento, comprender sus retos y
posicionarse para atraer inversiones. Otra leccién
importante es que los modelos de financiacidon
tradicionales a menudo no se adaptan bien a la
agricultura, lo que pone de relieve la necesidad de

soluciones financieras mas flexibles y especificas para
cada contexto.

La experiencia de Akata Farms también muestra que
alinear las actividades empresariales con prioridades
globales como la resiliencia climatica, la igualdad de
género y el desarrollo sostenible puede abrir las
puertas a la financiacién y a las alianzas. Al mismo
tiempo, la empresa ha demostrado que el desarrollo
de capacidades y el conocimiento son tan
importantes como los recursos financieros para lograr
el crecimiento.

En general, Akata Farms ilustra como la combinacién
de la agricultura, la tecnologia y la participacién
comunitaria puede crear un modelo de negocio
resiliente y escalable capaz de contribuir a la
seguridad alimentaria y al desarrollo econémico en el
Caribe.

Bevon Charles - Joven agricultora del ano
2024 de la OECO
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El perfil empresarial se ha elaborado como parte de la Serie del ICA-COLEAD sobre las Empresas Agroalimentarias del Caribe y cuenta

con el apoyo del programa Fit For Market Plus, ejecutados por COLEAD en el marco de la Cooperacion al Desarrollo entre la Organizacion
de Estados de Africa, el Caribe y el Pacifico (OEACP) y la Unién Europea (UE).

Esta publicacion ha sido elaborada con el apoyo financiero de la UE y la OEACP. El contenido es responsabilidad exclusiva de COLEAD y
de lICA, y en ningun caso debe considerarse que refleja las opiniones de la UE o de la OEACP.
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